SOLTAU (mwi). . Blirgerforum De-
signer-Outlet-Center Soltau®, so
war die Veranstaltung am vergan-
genen Montag im Hotel ,,Port Roy-
al” des Heide-Parks (iberschrieben
- und das war dann doch etwas zu
hoch gegriffen, denn die meisten
Géste hatten zuvor eine personliche
Einladung bekommen, die ,breite
Masse” fehlte und héatte auch gar
nicht in den Raum gepaBt. Fir die
Besucher allerdings diirfte sich der
Abend gelohnt haben, denn die
Spitzenvertreter des in Soltau-Har-
ber geplanten Designer-Outlet-Cen-
ters (DOC) hatten einige Neuigkei-
ten zu vermelden.

Soltaus Birgsrmeister Withelm
Ruhkopf, Sylvie Mutschler, Ge-
schaftsflhrerin der Mutschler-Grup-
pe als Investorin, Brendon O'Reilly,
Direktor ,Outlet Services® des Be-
treibers GVA Grimley, und Ulf Bam-
bach, Geschaftsfihrer von ATP
N+M Architekten und Ingenieure”, als
Beteiligte prasentierten das DOC-
Projekt als Vorhaben aus einem Guf.
Und das soll jetzt - fast 15 Jahre nach
den Anfangen und seit zehn Jahren
mit der Mutschler-Gruppe als Inve-
storin - in eine entscheidende Phase
gehen: Wir stehen kurz vor dem Ab-
schluB der Bauleitplanung. In Kirze
wir der Rat seine letzten Beschliisse
fassen”, kindigte Ruhkeopf an. So
solle, wis Mutschler erlauterts, im Fe-
bruar das Baugesuch eingereicht
werden. Die Baugenshmigung wer-
de fiir Mai eder Juni erwartet, und im
Sommer 2010 sei der erste Spaten-
stich als Symbol flr den Baubeginn
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DOC: Im Fruhjahr 2012
einkaufen gehen?

Auf Veranstaltung Uber aktuellen Stand des Projektes informiert

o

vorgesehen. Wenn alles nach diesem
Zeitplan laufe, dann sei im Frahjahr
2012 mitder Eréffnung des DOC Sal-
tau zu rechnen.

Wie das ausehen kannte, stellte
Bambach als Vertreter des Gster-
reichisch-deutschen Planungsbiiros
SATP M+N", zweitgroBtes Unterneh-
men seiner Art in Europa mit Haupt-
sitz in Innsbruck, vor. Als Spezialist
fiir Direktverkaufszentren hat das Ar-
chitekturblro bereits viele erfolgrai-
che Projekte dieser Art in Deutsch-
land, Osterreich und in Osteuropa
realisiert: Wir entwicklen dabei nicht
ein architektonisches Konzept, das
wir Uber Europa verteilen, sondemn
suchen immer nach individuellen Lo-
sungen”, so Bambach. Die Mutsch-
ler-Gruppe wolle in Soltau keine ,Ein-
kaufsmaschine” schaffen, sondarn
ain Objekt mit fir die Heide charak-
teristischen Merkmalen. Entspre-
chend, so sehen es die derzeitigen
Plane vor, wird es nichteinen groBen
Bau, sondern mehrere klsine Ge-
baude geben. Sie vermitteln dem
Kunden den Eindruck, sich wie in ei-
nem Dorf zwischen den Ladenloka-
len zu bewegen. Das heift: Moder-
ne Geschaftsgebaude begrenzen ei-
nen inneren Raum mit Platzcharak-
ter, auf dem sich kleinere reetge-
deckte Hauser in heidetypischer Ar-
chitektur befinden.

Soweit zur Hille®. Mit Leben -
sprich: mit Geschéaften - muB sie
GVA Grimley fullen. Das Unterneh-

Biirgermeister Wilhelm Ruhkopf, Investorin

men mit Hauptsitz in London steht
bereits seit Frihjahr 2007 als Betrei-
ber eines moglichen Soltauer Direkt-
verkaufszentrums fest. Dessen Ver-
treter O'Reilly zeigte sich mehr als
zuversichtlich, fiir die 9.900 Qua-
dratmeter des DOC hochwertige
Markenartikler zu gewinnen, und ver-
wies zudem auf die Erfahrung seines
Unternehmens: ,Zum Jahresende
werden es zwolf DOC sein, die wir
managen.” Soltau sei attraktiv - er
rechne deshalb damit, daf bei der
Eraffnung bereits BO bis 90 Prozent
der Verkaufsflachen vermistet seien:
.Die Markenhersteller kemmen nicht,
weil sie unsere Freunde sind, son-
dern weil wir sie davon Uberzeugen,
daB es fiir sie profitabel ist.”

DaB auch die Stadt Soltau nachwie
vor nicht am grofen Erfolg des Pro-
jektes zweifelt, unterstrich Ruhkopf
noch einmal: ,Das DOC wird die ge-
samte Region voranbringer. Es wird
eine magische Anziehungskraft ha-
ben, und die gesamte Lineburger
Heide wird davon profitieren.” Da
nahm Ruhkopf auch die Soltauer In-
nenstadt nicht aus: Wenn nur zehn
Prozent der prognostiziertan 1,3 Mil-
lionen Besucher jéhrlich in die In-
nenstadt kamen, lagen die Vorteile
auf der Hand

Was die Gaste des Abends in Sa-
chen DOC auf dem Herzen haben,
hatten sie in siner anschlieBenden
Gesprachsrunde loswerden kénnen.
Doch lediglich drei Fragenwurden an

Sylvie Mutschler und Brendon O'Reilly vom Betreiber GVA Grim-
ley (v.L) blicken zuversichtlich in die DOC-Zukunft.

die Vertreter des Projektes gestellt.
Und nur Hans-Jrgen Lange, Vorsit-
zender der Interessengemeinschaft
Handel und Gewerbe Soltau (IHG),
zeigte ein gewisse Skepsis. Mach-
dem die |HG jahrelang gegen ein
DOC gekampft habe,  halten wir die
jetzige Flache fiir akzeptabel und se-
hen dem Projekt sehr zuversichtlich
entgegen. Wir befiirchten allerdings,
daB - wie bei anderen Vorhaben die-
ser Art - die Verkaufsflache nach ei-
niger Zeit erheblich erweitert wird -
und daswére fir uns eine grobe Her-
ausforderung.”

Hier betonte Mutschler indes: .Die
9.900 Quadratmeter sind im Lan-
desraumerdnungsprogramm festge-
legt. Daran ist nicht zu ratteln. Und
ich wirde hier nicht mit glihenden
Augen stehen, wenn das DOC in die-
ser Grofie nicht profitabel zu betrel-
ben ware.” Auch der Birgermeister
Ruhkopf liel keine Zwsifel aufkom-
men: ,Die Stadt Scltau halt an der
Grofe fest. Wir sind uns bewuft, dap
wir einen Vertrag haben, der einzu-
halten ist.”

DaB mit dem ,Blirgerforum™ vom
vergangenen Montag ja nun doch
nicht alle Blrger erreicht werden
konnten, ist Gbrigens wohl auch den
Organisatoren klar. So kiindigte Ruh-
kopf auf HK-Anfrage an: ,Stadt Sol-
tau und Mutschler-Gruppe werden
voraussichtlich Ende Marz oder An-
fang April noch zu einer Birgerinfor-
mationsveranstaltung einladen.”
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Eine Synthese aus moderner und heidetypischer Architektur: So konnte es aussehen, das Designer-Outlet-
Center, das in Soltau-Harber entstehen soll.




